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Neues im InternetNeues im Internet

Topaktuelles zwischen den  - kontakt - Ausgaben? 
Die jeweils neuesten VTH TOP-Partner-Infos gibt es 

unter www.vth-top-partner.de im Internet.

www.vth-top-partner.de

- kontakt - 2/2010

Markus Schäfer
Nach dem Marathon: Markus 
Schäfer, Geschäftsführer der 
Schäfer Technik GmbH (Ulm).

•  Was machen Sie eigent-
lich, wenn Sie mal nicht 
für Ihr Unternehmen oder 
den VTH tätig sind?

  Ein Großteil meiner Freizeit 
gehört meinen beiden 
Kindern (5 und 6 Jahre alt). 
Außerdem koche ich lei-
denschaftlich gern für und 
mit Freunden. Zum Aus-
gleich mache ich natürlich 
viel Sport: Marathonlauf, 
Golfen und Wandern im 
Sommer, Skifahren im Win-
ter. Ebenso gerne besuche ich Museen und Ausstellungen und lese 
ein gutes Buch.

• Was sind Ihre besonderen Stärken, was Ihre Schwächen?
  Ich habe keine Angst vor neuen Ideen und Geschäftsfeldern meiner 

Mitarbeiter – eine wichtige Eigenschaft für mittelständische Un-
ternehmer. Weitere Stärken: meine Begeisterungsfähigkeit und die 
Flexibilität in Entscheidungen. Die Kehrseite der Begeisterungs-
fähigkeit ist freilich die Ungeduld. Meine anderen Schwächen 
behalte ich lieber für mich.

•  Welche Eigenschaften schätzen Sie an anderen Menschen am 
meisten, welche ärgern Sie?

  Was für mich selbst gilt, schätze ich auch an anderen: Spontaneität 
und Begeisterungsfähigkeit. Wichtig sind mir auch Ehrlichkeit 
und das offene Wort. Was mich ärgert, ist das Gegenteil des Ge-
nannten. Und was ich gar nicht ausstehen kann, sind Arroganz 
und Rechthaberei.

• Was ist Ihr Lieblingsreiseland? 
  Südafrika – auch außerhalb der Fußball-WM. Ich mag die Menschen 

dort und ihre Lebensfreude, und mich faszinieren Landschaft und 
Tierwelt Südafrikas.

• Welchen Traum möchten Sie sich noch erfüllen?
  Acht Wochen durch Asien zu reisen, ohne auch nur an einem Tag 

an das Unternehmen denken zu müssen.

•  Mit wem würden Sie in der Kneipe nebenan am liebsten über 
welches Thema diskutieren?

  Mit Louis van Gaal über seine Form der Personalführung.

•  Wenn Sie einen Wunsch frei hätten – was würden Sie Ihrer 
Branche wünschen??

  Einen besseren Informationsaustausch unter Kollegen und mehr 
Gelassenheit gegenüber unseren Kunden. Mehr Ertrags- und weniger 
Umsatzorientierung – wir brauchen keinen Umsatz um jeden Preis! 

VTH-Terminkalender 2009
24.08.  Frankfurt/M Lenkungsausschuss VTH TOP-Partner Frankfurt/Main
12.-17.09. Salzdetfurth VTH-Lehrgang „Geprüfter Fachberater für SAT“ (Teil II) 
20.-22.09. Salzschlirf VTH-Lehrgang „Geprüfter Fachberater für DT“ (Modul 2) 
20.-24.09. Salzschlirf VTH-Lehrgang „Geprüfter Fachberater für PSA“ (Teil II) 
30.09. Essen  TOP-Partner-Tagung
01.10. Essen  Bundestagung
02.10. Essen  Gesamtvorstand
20.-21.10. Berlin  Unternehmertag und BGA-
  Großhandelskongress
25.-27.10. Salzschlirf VTH-Lehrgang „Geprüfter Fach-
  berater für DT“ (Modul 3) 
29.10.  Seeheim MV Fachgruppe Schlauch- und 
  Armaturentechnik
03.11. Hecklingen MV Fachgruppe Dichtungstechnik
09.11.  Düsseldorf MV Fachgruppe Antriebstechnik

Technischer Handel:

Blick in die Sterne
Krebs
(22. Juni bis 22. Juli)
Krebse werden bei großer Hitze rot. Bei roten Krebsgeborenen aber 
stimmt entweder die Einstellung der Klimaanlage nicht, oder der 
Sonnenschutzfaktor reicht nicht aus. Beratung bekommen Sie in Ihrer 
Arbeitsschutzabteilung von einem Geprüften Fachberater für PSA.

Löwe
(23. Juli bis 23. August)
Wenn Sie Urlaub haben, machen Sie es den Löwen nach: tagsüber 
dösen, nachts auf Jagd gehen. Müssen Sie aber noch arbeiten, halten 
Sie Maß. Machen Sie nur so viel Beute, wie sie auch vertragen können. 
Alles andere führt zu (Magen-)Verstimmung.

Jungfrau
(24. August bis 23. September)
Ihre Launen gehen den Kollegen auf die Nerven? Lächeln Sie und 
sagen: Das sind die Sterne! Aber Vorsicht: Die Sterne übernehmen 
wohl die Verantwortung für Ihre Launen, nicht aber für deren 
Konsequenzen. Tipp: Schokolade hilft – Ihnen und anderen.

VTH TOP-Partner Terminkalender 2009
07.-09.07. München Grundlagenseminar „Kleben“ für Klebstoffberater 
  im TH Henkel
21.-23.07. München Aufbauseminar „Kleben und Dichten in der 
  Antriebstechnik“ Henkel
13.-15.09. Höxter  S1 Riemengetriebe in der Anwendung, 
  Berechnung und Optimierung in der Praxis  Optibelt
13.-17.09. München Messe „IFAT ENTSORGA“ Trelleborg
06.-07.10. Hannover Aufbauseminar „Strukturelles Kleben“ 
  für Klebstoffberater Henkel
19.-21.10. Leipzig  Messe „Arbeitsschutz Aktuell“, Halle 1, 
  Stand A30 STOKO
25.-26.10. Höxter  S4 Fachseminar Montage und Wartung Optibelt
27.10.-03.11. Düsseldorf Messe „K“, Halle 7, Stand A37 NORRES
04.11. Krefeld  Schulung für Präventionsbeauftragte STOKO
09.-10.11. Krefeld  Schulung für Handelspartner STOKO

n. Absprache Norderstedt kundenspezifi sche Seminare RS
n. Absprache beim Handel Produktseminare  Gu.-Hansen
n. Absprache Fellbach kundenspezifi sche Seminare KARASTO

Weitere Informationen bei den angegebenen Firmen (www.vth-top-partner.de)

Direkt-Marketing:
Mit dem VTH 
Newsletter-Tool

Ihre Kollegen sind bereits aktiv – wann starten Sie? 
Wie man mit dem von den TOP-Partnern für Ihr Marketing 
bereit gestelltem Newsletter-Tool schnell und erfolgreich 

Neu im Newsletter-Tool: 
Vorbereitete Meldungen 
Um Ihnen Ihr Marketing noch einfacher und effi zienter zu gestalten haben wir
im Newsletter-Tool vorbereitete Meldungen rund um Ihre Themen hinterlegt. 
Die können Sie direkt in Ihren Newsletter einladen, um Ihr Bild und Ihre 
persönliche Ansprache ergänzen und versenden. Der Pool an vorbereiteten 
Meldungen wird laufend ergänzt. Ein eigener Newsletter informiert Sie, so-
bald Ihnen die neue Funktion zur Verfügung steht.

seine Zielgruppen erreicht zeigt zum Beispiel die VTH-
Mitgliedsfi rma Reinhard Krückemeyer GmbH  & Co. 
KG. Marketingleiter Björn Weiershausen pfl egt und 
verwaltet die bestehende Adress-Datei und die neuen 
Registrierungen direkt im Tool. Der erste Newsletter 
war somit in kurzer Zeit mit eigenen Meldungen und 
Bildern erstellt und erfolgreich versendet. „Newsletter-
Marketing“, so Björn Weiershausen, „ist ein weiterer 
wichtiger Baustein in unserer erfolgreichen Kommuni-
kation – und das vollkommen umsonst. Die TOP-
Partner und der Verband stellen mir das Tool zur 
Verfügung – und ich kümmere mich um die Strategie 
und Umsetzung. Das ist einfach super!“

Krückemeyer
Marketing-
leiter Björn 
Weiershausen

er

en

Fragen dazu? 
Weitere Info gibt 
Ihnen gerne 
Sebastian Schnabl 
unter 
0211-90 48 6-21.
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